
Anexo III 
Pág. 1 de 7 

ENTENDIENDO LAS BARRERAS A LA ACUMULACION DEL CAPITAL HUMANO EN ZONAS URBANAS EN MEXICO:  
UNA AGENDA DE AJUSTES AL PROGRAMA OPORTUNIDADES (ME-T1112) 

PLAN DE ADQUISICIONES 

Fuente  Fechas Estimadas 

Número 
de 

Refe-
rencia 1 

Categoría y Descripción 
del Contrato de 
Adquisiciones   

Costo 
Estimado  

Firma 
Consultora 
/ Consultor 
Individual  

Método 
de 

Adquisi-
ción 2 

Revisión 
(ex-ante 
o expost) BID

%  
Otro

%  

Pre-
califica-

ción 
(Si/No) 

3 

Publicidad 
y/o Inicio 

proceso de 
adquisición 

selección  

Terminación 
de contrato  

Status 
(Pendiente, 
en proceso, 
adjudicado, 
cancelado) 

4 

Comentario 5 

  1. SERVICIOS DE 
CONSULTORIA                        

1 Consultoría 1  
Marco Conceptual y 
sistematización de 
experiencias 
internacionales  

        72.500  Firma 
Consultora  

SD N.A  100%   No  Tercer 
trimestre 
2008  

Primer 
trimestre 
2009  

 International 
Food Policy 
Research Institute 
- IFPRI  
 
  

2 Consultoría 2  
Pobreza urbana y 
acumulación del capital 
humano - perfil de la 
pobreza urbana (ENIGH, 
ENCELURB, ENCASEH, 
ENCRECEH) 

        30.000  Consultor 
Individual  

SD N.A  100%   No  Tercer 
trimestre 
2008  

Primer 
trimestre 
2009  

 Minor Mora 
(CIDE)  

3 Consultoría 3  
Pobreza urbana y 
acumulación del capital 
humano - perfil de la 
pobreza urbana (ENNVIH) 

        30.000  Firma 
Consultora  

SD  N.A  100%   No  Tercer 
trimestre 
2008  

Primer 
trimestre 
2009  

 SPECTRON  

4 Consultoría 4   
Etnicidad y acumulación 
del capital humano en 
zonas urbanas  

          7.500  Consultor 
Individual  

SD  N.A  100%   No  Tercer 
trimestre 
2008  

Primer 
trimestre 
2009  

 Sebastian 
Calónico  
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Número 
de 

Refe-
rencia 1 

Categoría y Descripción 
del Contrato de 
Adquisiciones   

Costo 
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Firma 
Consultora 
/ Consultor 
Individual  

Método 
de 

Adquisi-
ción 2 
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o expost) BID

%  
Otro

%  

Pre-
califica-

ción 
(Si/No) 

3 

Publicidad 
y/o Inicio 

proceso de 
adquisición 

selección  

Terminación 
de contrato  

Status 
(Pendiente, 
en proceso, 
adjudicado, 
cancelado) 

4 

Comentario 5 

5 Consultoría 5  
Grado de respuesta de la 
participación en zonas 
urbanas a cambios en el 
mercado laboral 

        30.000  Consultor 
Individual  

SD N.A  100%   No  Tercer 
trimestre 
2008  

Primer 
trimestre 
2009  

 Ricardo Paes de 
Barros   

6 Consultoría 6  
Diagnóstico y 
recomendaciones para 
mejorar el impacto de los 
componentes de salud y 
nutrición del Programa 
Oportunidades en zonas 
urbanas   

      200.000  Firma 
Consultora  

SD N.A  100%   No  Tercer 
trimestre 
2008  

Primer 
trimestre 
2009  

 Investigación en 
Salud y 
Demografía s.c. - 
INSAD     

7 Consultoría 7  
Perfil epidemiológico y 
prioridades en zonas 
urbanas 

        30.000  Firma 
Consultora   

SD N.A  100%   No  Tercer 
trimestre 
2008  

Primer 
trimestre 
2009  

 Fundación 
Mexicana para la 
Salud 

8 Consultoría 8  
Patrones de consumo 
relacionado con nutrición 
en zonas urbanas: 
compilación de resultados 
y propuestas 

        20.000  Consultor 
Individual  

SD N.A  100%   No  Tercer 
trimestre2008 

Primer 
trimestre 
2009  

 Lynette Neufeld  
(INSP) 
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de 
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del Contrato de 
Adquisiciones   
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Otro
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proceso de 
adquisición 
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Terminación 
de contrato  

Status 
(Pendiente, 
en proceso, 
adjudicado, 
cancelado) 

4 

Comentario 5 

9 Consultoría 9  
Determinantes del uso, 
costos y del acceso de 
servicios de salud. 
Interacción de los 
incentivos del programa 
con otros subsidios 
estatales y federales 

        55.000  Firma 
Consultora  

SD N.A  100%   No  Tercer 
trimestre 
2008  

Primer 
trimestre 
2009  

 Sanigest  
Internacional 

10 Consultoría 10 
Uso de la efectividad en la 
coberturas como 
instrumento de evaluación 
ex-ante y ex-post del 
programa. 

        20.000  Consultor 
Individual  

SD N.A  100%   No  Tercer 
trimestre 
2008  

Primer 
trimestre 
2009  

 Rafael Lozano  
(University of 
Washington)  

11 Consultoría 11  
Análisis de las alternativas 
educativas para los pobres 
en zonas urbanas  

        40.000  Firma 
Consultora  

SD N.A  100%   No  Tercer 
trimestre 
2008  

Primer 
trimestre 
2009  

 IFS -Institute for 
Fiscal Studies 
(Orazio 
Attanasio, Costas 
Meghir y Andrew 
Shephard)   



Anexo III 
Pág. 4 de 7 

ENTENDIENDO LAS BARRERAS A LA ACUMULACION DEL CAPITAL HUMANO EN ZONAS URBANAS EN MEXICO:  
UNA AGENDA DE AJUSTES AL PROGRAMA OPORTUNIDADES (ME-T1112) 

PLAN DE ADQUISICIONES 

Fuente  Fechas Estimadas 

Número 
de 

Refe-
rencia 1 

Categoría y Descripción 
del Contrato de 
Adquisiciones   

Costo 
Estimado  

Firma 
Consultora 
/ Consultor 
Individual  

Método 
de 

Adquisi-
ción 2 

Revisión 
(ex-ante 
o expost) BID

%  
Otro

%  

Pre-
califica-

ción 
(Si/No) 

3 

Publicidad 
y/o Inicio 

proceso de 
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4 

Comentario 5 

12 Consultoría 12  
Evaluación de impacto del 
programa de subsidio 
educativo en México: 
modelo de 
comportamiento dinámico 
de la educación en zonas 
urbanas  

        60.000  Consultor 
Individual  

SD N.A  100%   No  Tercer 
trimestre 
2008  

Primer 
trimestre 
2009  

 Kenneth I. 
Wolpin / Petra 
Todd  
(University of 
Pennsylvania) 

13 Consultoría 13  
Análisis de bajas y 
reincorporaciones al 
Programa 

        30.000  Consultor 
Individual  

SD N.A  100%   No  Tercer 
trimestre 
2008  

Primer 
trimestre 
2009  

 Paul Winters y 
Maria Heracleous 
(American 
University) 

14 Consultoría 14 
Efectividad del proceso de 
focalización e 
identificación de 
beneficiarios 

          7.500  Consultor 
Individual  

CCII N.A  100%   No  Tercer 
trimestre 
2008  

Primer 
trimestre 
2009  

   

15 Consultoría 15  
Consultores para el 
análisis de documentos 
sobre propuestas para el 
programa   

        30.000  Consultor 
Individual  

CCII N.A  100%   No  Tercer 
trimestre 
2008  

Primer 
trimestre 
2009  
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4 

Comentario 5 

16 Consultoría 16  
Apoyo técnico Programa  

        60.200  Consultor 
Individual  

CCII N.A  100%   No  Tercer 
trimestre 
2008  

Segundo 
trimestre 
2009 

  

17 Consultoría 17  
Asistente de investigación  
 
 
 
 

        15.000  Consultor 
Individual  

CCII N.A  100%   No  Tercer 
trimestre 
2008  

Segundo 
trimestre 
2009 

   

18 Consultoría 18   
Interpretación  

        16.800  Consultor 
Individual  

CCII N.A  100%   No  Tercer y 
cuarto 
semestre 
2008 

Primer 
trimestre 
2009  

  

19 Consultoría 19  
Traducción  

90.000 Consultor 
Individual  

CCII N.A  100%   No  Primer 
trimestre 
2009  

Primer 
trimestre 
2009  

  

20 Consultoría 20   
Compilación y edición de 
estudios y propuestas   

        40.000  Consultor 
Individual  

CCII N.A  100%   No  Primer 
trimestre 
2009  

Segundo 
trimestre 
2009 
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Fuente Número 

de 
Refe-

rencia 1 

Categoría y Descripción 
del Contrato de 
Adquisiciones 

Costo 
Estimado 

Método 
de 

Adquisi-
ción 2 

Revisión 
(ex-ante 
o expost) 

BID 
%  

Otro
%  

Pre-
califica-

ción 
(Si/No) 

3 

Fechas Estimadas Status 
(Pendiente, 
en proceso, 
adjudicado, 
cancelado) 

4 

Comentario 5 

 2. SERVICIOS 
DIFERENTES A 
CONSULTORIAS   

          

21 Servicio 1  
Provisión de viajes y 
viáticos  

        78.880 CP  N.A  100%   No  Tercer y 
cuarto 
semestre 
2008 

Segundo 
trimestre 
2009 

   

22 Servicio 2 
Publicación   

        7.000 CP  N.A  100%   No  Tercer y 
cuarto 
semestre 
2008 

Primer 
trimestre 
2009  

   

23 Servicio 3  
Provisión de materiales 
para talleres  

             520 CP  N.A  100%   No  Tercer y 
cuarto 
semestre 
2008 

Primer 
trimestre 
2009  

   

1. Si hubiesen grupos de contratos individuales similares que van a ser ejecutados en distintas localidades o distintas épocas, éstos pueden incluirse agrupados bajo un solo rubro 
con una explicación en la columna de comentarios indicando el valor promedio individual y el período durante el cual serían ejecutados. Por ejemplo: En un proyecto de 
educación que incluye construcción de escuelas, se pondría un ítem que diría “Construcción de Escuelas”, el valor total estimado en US$20 Millones y una explicación en la 
columna Comentarios: “Este es un lote de aproximadamente 200 contratos para construcción de escuelas con valor promedio de US$100.000.00 c/u a ser adjudicados 
individualmente por las municipalidades participantes en un período de 3 años, entre enero de 2006 y diciembre de 2008.” 
2. Bienes y Obras: LPI: Licitación Pública Internacional; LIL: Licitación Internacional Limitada; LPN: Licitación Pública Nacional; CP: Comparación de Precios; CD: 
Contratación Directa; AD: Administración Directa; CAE: Contrataciones a través de Agencias Especializadas; AC: Agencias de Contrataciones; AI: Agencias de Inspección; 
CPIF: Contrataciones en Préstamos a Intermediarios Financieros; CPO/COT/CPOT: Construcción-propiedad-operación/ Construcción-operación- transferencia/Construcción-
propiedad-operación-transferencia (del inglés BOO/BOT/BOOT); CBD: Contratación Basada en Desempeño; CPGB: Contrataciones con Prestamos Garantizados por el Banco; 
PSC: Participación de la Comunidad en las Contrataciones. Firmas Consultoras: SBCC: Selección Basada en la Calidad y el Costo; SBC: Selección Basada en la Calidad; SBPF: 
Selección Basada en Presupuesto Fijo; SBMC: Selección Basada en el Menor Costo; SCC: Selección Basada en las Calificaciones de los Consultores; SD: Selección Directa. 
Consultores Individuales: CCIN: Selección basada en la Comparación de Calificaciones Consultor Individual Nacional; CCII: Selección basada en la Comparación de 
Calificaciones Consultor Individual Internacional. 
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3. Aplicable para el caso de las Políticas nuevas solo para Bienes y Obras. En el caso de las Políticas Antiguas es aplicable a Bienes, Obras y Servicios de Consultoría. 
4. Se utilizará la columna “Estatus” para adquisiciones retroactivas y actualizaciones del plan de adquisiciones 
5. Ver Plan de Operaciones punto 4.4 y 4.5  

 
 


