Plan de Adquisiciones
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Nombre del Proyecto: LABORATORIO DE INNOVACION E INTELIGENCIA TERRITORIAL-REP.DOM Sector:  Piiblico  Privado
Numero del Proyecto: DR-T1160
Entidad Ejecutora: INTEC
Periodo del Plan: 36 MESES
No. |No.Referencia D incién de Adquisici 1 Costo Estimado Método de (Ex. R::i sli;n st) FOMIN % Local % Fe Estimad Revisién ESTATUS Pendiente/Proceso Comentari
Ttem POA escripcién de Adquisiciones (1) (Us$) Adquisiciones (2) ant [/3) Lo echasEstimadas | reonicn gel JEP Adj/Cancelado omentarios
Ptblicaclén  Terminacion
rentes de Consultorfas Anuncio Contrato
Componente 1
1 15 Impresion de materiales informativos, brochures, etc 1,000.00 CP. Ex-post = 0% 1,000.00 | 100%
Componente 2
2 2.2.1 Concurso: ideatones, etc 116,667.00 CcP. Ex-ante 87,500.00 75%. 29,167.00 | 25%.
3 2.2.2 Seminarios sobre datos abier fios y oportuni 23,333.00 cP Ex-post 12,833.00 | 55%. 10,500.00 | 45%
A 2.4.1/2.4.2 l(;ogzecll‘:gclas, charlas acciones de fomento emprendedor en 35,000.00 cp Ex-post 14,000.00 40% 21,000.00 | 60%
5 2.5 Festivales de innovacion y emprendimi 50,000.00 cp Ex-post 15,000.00 | 30%, 35,000.00 | 70%
Componente 3
6 31 Instrumentos de colaboracién digital 10,500.00 CP! Ex-post 10,500.00 | 100%. “170%
Componente 4
7 4.2 Visitas de intercambio 25,000.00 cp Ex-post 20,000.00 | 80% 5,000.00 | 20%
8 4.4 Conferencias datos y ciudad 50,000.00 CP Ex-post 20,000.00 40% 30,000.00 | 60%
2. Servicios de Consultorfa
Componente 1
Consultoria Desarrollo de estudio marco: diagnésticos y
9 11 retos de la ciudad, con enfoque E & I (Brechas 0-D) 20,000.00 CCIN Ex-post 20,000.00 | 100% 0.00 0%
Consultoria Desarrollo de estrategia de gestion open data y
12/13 mapa de stakeholders e infraestructura gestion de datos 115,000.00 scc Ex-ante 73,000.00 63% 42,000.00 | 36%
10 abierto:
11 14 C ia para el modelo de negocio del SD-Lab 15,000.00 CCIN Ex-post 15,000.00 [ 100% 0.00 0%
" 15/17 lce"g";::m"‘* registro de lamarca y registro PLy acuerdos 7,500.00 D Ex-post 2,500.00 | 33% | 5000.00 |67%
Componente 2
21 Consultorfa implementacién de médulos de formacion a o o
13 8 emprendedor 36,000.00 CCIN Ex-post 29,880.00 83% 6,120.00 | 17%
14 2.3 [ a for imi entidades aliadas 35,000.00 CCIN Ex-post 24,500.00 70%. 10,500.00 | 30%
15 26 C a gestion de formacién y fortalecimiento E & I 45,000.00 CCIN Ex-post 45,000.00 | 100%. 0.00 0%
16 2.7 Ce a de apoyo financiero 29,400.00 CCIN Ex-post 24,696.00 84% 4,704.00 | 16%
Componente 3
17 3.2.1 Consultorfa evaluacién (due diligence): propuesta y asesorfa 30,000.00 CCIN Ex-post 30,000.00 | 100% 0.00 0%.
s 3.4 Consultoria pilotaje y adaptacion mejores précticas (réplicas) 60,000.00 CCIN Ex-ante 60,000.00 | 100% 0.00 0%
19 3.5 Ce ia flami emprendedores gacela 30,000.00 CCIN Ex-post 30,000.00 | 100%. 0.00 0%.
Componente 4
20 4.1/43 C niana de sensibilizacio itaria/ci 100,000.00 SCC Ex-ante 45,000.00 | 45% 55,000.00 | 55%
45 Estudio de caso y productos para réplicas, escalamiento y 37.000.00 CCIN Ex-post 22.000.00 | 59% 15.000.00 | 41%
21 difusion.
Componente 5
22 5.1 Coordinador del proyecto. 189,000.00 CCIN Ex-ante 162,540.00 86%. 26,460.00 | 14%.
23 6.1 C fa fortaleci institucional 5.000.00 SD Ex-post. 5.000.00 |.100%. - 0%
Total ,065,400.00  Preparado po Fech:
w Se el de de naturaleza similar tales como equipos informéticos, mobiliario, publicaciones. pasajes, etc. Si hubiesen grupos de contratos individuales similares que van a ser ejecutados. Por ejemplo: En un proyecto de promocién de exportaciones que incluye viajes para participar en ferias, se pondria un item que diria “Pasajes aéreos Ferias”, 1

valor total estimado en US$ 5 mil y una explicacién en la columna Comentarios: “Este es un agrupamiento de aproximadamente 4 pasajes para participar en ferias de la regién durante el aio Xy X1.

(2)Bienesy Obras: LP : Licitacién Pblica; CP Comparacién de Precios; CD: Contratacién Directa

(2) Firmas de Consultorfa:  SCC: Seleccién Basada en la Calificacién de los Consultores; SBCC: Seleccion Basada en Calidad y Costo; SBMC: Seleccion Basada en el Menor Costo; SBPF: Seleccién Basada en Presupuesto Fijo. SD: Seleccion Directa; SBC: Seleccién Basada en Calidad
(2)Consultores Individuales : CCIN: Seleccién basada en la Comparacién de Calificaciones Consultor Individual ; SD: Seleccion Directa

(9 Revision ex ante/ expost: En general, dependiendo de la capacidad institucional y el nivel de riesgo asociados a las adquisiciones la modalidad esténdar es revisién ex post. Para procesos criticos o complejos podrd establecerse la revisién ex-ante

14) Revlstén téenlca: Esta columna serd utilizada por el JEP para definir aquellas adquisiciones que considere "criticas” o "complejas” que requieran la revision ex ante e los términos de referencia, especificaciones técnicas, informes, productos, u otros.




