
Banco Interamericano de Desarrollo

 Monto límite para revisión ex post de adquisiciones: Bienes y servicios (monto en U$S):_______ 625,000 Consultorias (monto en U$S):_________ 1,285,000

BID/MIF %
Local / 

Otro %

1 Componente 1: Definición del mercado previsto para 170,000

Consultorias de firmas

1.1 Segmentación de la cartera de créditos a PYME 30,000 LOCALES ------------ 0% 100%

1.2 Definición del mercado objetivo 30,000 LOCALES ------------ 0% 100%

1.3
Definición de una nueva plantilla para solicitudes de 

crédito con parámetros de uso de energía
110,000 SCC Ex-post 9% 91%

2 Componente 2: Desarrollo del producto Eco-Crédito 290,000

Consultorias de firmas

2.1
Guías y parámetros de NAFIN para garantías 

incorporadas en Ecocrédito
10,000 LOCALES ------------ 0% 100%

2.2 Definición del programa de producto 10,000 LOCALES ------------ 0% 100%

2.3
Establecimiento de los procesos operativos internos 

de Ecocrédito
200,000 LOCALES ------------ 0% 100%

2.4

Establecimiento de los procesos operativos externos 

de Ecocrédito (por ej. diagrama de flujo con el 

vendedor)

20,000 LOCALES ------------ 0% 100%

2.5 Desarrollo de la estrategia comercial de Ecocrédito 50,000 LOCALES ------------ 0% 100%

3

Componente 3: Sensibilización y capacitación de las 

PYME en materia de eficiencia energética 780,000

Servicios diferentes a consultoría  615,000

3.3
Organización de talleres de vendedor-cliente de 

Banamex
260,000 CP Ex-post 77% 23%

Están prevista la organización de seis talleres, 

por lo que por el monto unitario por taller es 

posible emplear el método de adquisición de CP 

si fueran con diferentes proveedores. Caso 

contrario aplica LP.

3.5
Organización de tres conferencias sobre sensibilización 

y difusión de resultados
355,000 LP Ex-post 85% 15%

Consultorias de firmas 165,000

3.1 Capacitación on-line a clientes de PYME 30,000 SD Ex-post 100% 0%
El memo de donantes ya establece que será 

desarrollado por el ITESM

3.2

Desarrollar las capacidades de las PYME en diagnóstico 

de eficiencia energética con la herramienta online del 

ITESM

30,000 SD Ex-post 33% 67%
El memo de donantes ya establece que será 

desarrollado por el ITESM

3.4 Campaña comercial de Banamex 105,000 SCC Ex-post 10% 90%

4

Componente 4: Fortalecimiento de la capacidad del 

personal Banamex 255,000

Consultorias de firmas

4.1
Adaptación de la capacitación en línea para el 

personal de Banamex
45,000 SD Ex-post 67% 33%

El memo de donantes ya establece que será 

desarrollado por el ITESM

4.2
Capacitación en conceptos de eficiencia energética (on-

line)
40,000 SD Ex-post 38% 63%

El memo de donantes ya establece que será 

desarrollado por el ITESM

4.3
Capacitación del equipo de ventas mediante talleres 

en argumentos de ventas
80,000 SD Ex-post 56% 44%

El memo de donantes ya establece que será 

desarrollado por Edufin, programa de Banamex 

destinado a capacitación financiera

4.4
Capacitación del equipo de ventas sobre los procesos 

operativos y metas comerciales
30,000 LOCALES ------------ 0% 100% Se realizará en 3 ciudades importantes

4.5
Implementación del programa ¨formación de 

instructores¨ para ejecutivos de Banamex
60,000 LOCALES ------------ 0% 100%

5

Componente 5: Desarrollo de un programa de 

proveedores con socios estratégicos 185,000

Consultorias de firmas

5.1 Diseño y negociación del contrato con proveedores 50,000 LOCALES ------------ 0% 100%

5.2
Capacitación sobre los elementos que requiere NAFIN 

para otorgar las garantías
90,000 SD Ex-post 78% 22%

El memo de donantes ya establece que será 

desarrollado por personal de Banamex

5.3
Capacitación a proveedores sobre el proceso y 

diagrama de crédito
45,000 SD Ex-post 67% 33%

El memo de donantes ya establece que será 

desarrollado por personal de Banamex 

previamente capacitados (ítem 4.5)

6

Componente 6: Gestión del conocimiento y estrategia 

de difusión 63,000

Servicios diferentes a consultoría  

6.3 Participación en eventos internacionales 10,000 CP Ex-post 50% 50%

Consultorias individuales

6.1 Infografía 5,000 SD Ex-post 60% 40%

Consultorias de firmas

6.2 Elaboración de guía How To 48,000 SCC Ex-post 83% 17%

Unidad Ejecutora 167,000

Coordinador de proyecto 70,000 CCIN Ex-ante 71% 29% Adquisición crítica

Asistente de proyecto 35,000 CCIN Ex-ante 29% 71%

Auditoría y revisiones Ex-post 15,000 CCIN Ex-ante 100% 0% Adquisición crítica

Evaluación final y encuestas 47,000 CCIN Ex-ante 79% 21% Adquisición crítica

1,910,000

BANAMEX

Proyecto de Sostenibilidad para PyMEs: Sensibilidad, Asesoramiento y Financiacion.

PLAN DE ADQUISICIONES  DE COOPERACIONES TECNICAS NO REEMBOLSABLES

Total Preparado por: Tomás Fernández Fecha: Noviembre 2013

Número del Proyecto: ATN/ME-14042-ME

País: México

Período del Plan:
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(2) Bienes y Obras:  LP: Licitación Pública;  CP: Comparación de Precios;  CD: Contratación Directa.    

(4)  Revisión técnica: Esta columna será utilizada por el JEP para definir aquellas adquisiciones que considere "críticas" o "complejas" que requieran la revisión ex ante de los términos de referencia, especificaciones técnicas, informes, productos, u otros.

(2) Firmas de consultoria:  SCC: Selección Basada en la Calificación de los Consultores; SBCC: Selección Basada en Calidad y Costo; SBMC: Selección Basada en el Menor Costo; SBPF: Selección Basada en Presupuesto Fijo. SD: Selección Directa; SBC: Selección Basada en 

Calidad

(2) Consultores Individuales: CCIN: Selección basada en la Comparación de Calificaciones Consultor Individual ; SD: Selección Directa. 

(3)  Revisión ex-ante/ ex-post. En general, dependiendo de la capacidad institucional y el nivel de riesgo asociados a las adquisiciones la modalidad estándar es revisión ex-post. Para procesos críticos o complejos podrá establecerse la revisión ex-ante.

(1) Se recomienda el agrupamiento de adquisiciones de naturaleza similar tales como equipos informáticos, mobiliario, publicaciones. pasajes, etc. Si hubiesen grupos de contratos individuales similares que van a ser ejecutados en distintos períodos, éstos pueden 

incluirse agrupados bajo un solo rubro con una explicación en la columna de comentarios indicando el valor promedio individual y el período durante el cual serían ejecutados.  Por ejemplo: En un proyecto de promoción de exportaciones que incluye viajes para 

participar en ferias, se pondría un ítem que diría “Pasajes aéreos Ferias", el valor total estimado en US$ 5 mil y una explicación en la columna Comentarios:  “Este es un agrupamiento de aproximadamente 4 pasajes para participar en ferias de la región durante el año 

X y X1.
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